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Speciale
consulenza

Nel se� ore della nau� ca e 
della geologia, la consulenza tec-
nica rappresenta oggi un suppor-
to strategico imprescindibile per 
imprese, en�  pubblici e inves� tori 
priva� . Due ambi�  apparentemen-
te dis� n� , ma sempre più inter-
connessi, sopra� u� o nei proge�   
lega�  alle infrastru� ure cos� ere, ai 
por�  turis� ci e alla tutela ambien-
tale. In ambito nau� co, la consu-
lenza spazia dalla proge� azione e

refi �  ng di imbarcazioni alla valuta-
zione tecnica per compravendite, 
fi no alla ges� one norma� va e as-
sicura� va. I consulen�  affi  ancano 
can� eri e armatori nell’analisi dei 
materiali, nelle verifi che stru� urali 
e nell’o�  mizzazione delle perfor-
mance, con un’a� enzione crescen-
te alla sostenibilità e all’effi  cienza 
energe� ca. Fondamentale è anche 
il supporto nelle pra� che autorizza-
� ve e nella conformità alle norma-
� ve internazionali sulla sicurezza in 
mare. Parallelamente, nel se� ore 
geologico, la consulenza assume 
un ruolo chiave nella pianifi cazio-
ne  territoriale e nella prevenzione

dei rischi naturali. Studi geotecnici, 
analisi dei fondali marini, valuta-
zioni di stabilità cos� era e moni-
toraggi ambientali sono a�  vità 
centrali per garan� re la sicurezza 
delle opere mari�  me. La cono-
scenza della morfologia del suolo 
e dei processi erosivi consente di 
proge� are infrastru� ure resilien�  
e di ridurre l’impa� o ambienta-
le. L’integrazione tra competen-
ze nau� che e geologiche diven-
ta decisiva nei grandi interven�  
portuali e nelle opere off shore. 

A cura di uffi  cio stampa Eurema

Servi4Mepa dal 2014 
Servizi professionali e assistenza per le aziende 
Nel 2014 l’intuizione di Giuseppe 
Cinà e della sua collaboratrice Cri-
s� na Pa�   ha portato alla nascita 
di Servi4Mepa, un’azienda del pa-
lermitano fondata per sopperire 
a una mancanza nel campo della 
consulenza e dei servizi, cioè la 
possibilità di affi  dare a dei consu-
len�  esterni, esper�  e professional-
mente prepara� , la completa ge-
s� one delle gare telema� che sulla 
pia� aforma Mepa-Consip e sulle 
altre pia� aforme di e-procure-
ment che nel corso degli anni sono 
state create (Net4market, Mag-
gioli, Asmecomm, Traspare, ect). 

L’esternalizzazione del servizio con-
sente alle aziende di sgravarsi delle 
spese del personale adde� o a que-
ste mansioni, che, a prescindere 
dal volume d’aff ari che questo mer-
cato porta, incidono pesantemente 
sui cos�  fi ssi aziendali. Le aziende 
e i professionis�  che si rivolgono 
a Servi4Mepa per operare su piat-
taforme per la fornitura di beni e 

servizi alle Pubbliche Amministra-
zioni richiedono sopra� u� o abi-
litazione ai vari bandi del portale 
Mepa-Consip, compilazione del 
catalogo aziendale da inserire sulla 
pia� aforma Mepa-Consip, ricerca 
delle gare su tu� o il territorio nazio-
nale, compilazione e trasmissione 
delle procedure di gara con report 
degli esi�  fi nali, iscrizione e abilita-
zione su altre pia� aforme di e-pro-
curement che le varie P.A. u� lizza-
no, inserimento nell’albo fornitori 
delle principali Pubbliche Ammini-
strazioni. Tali servizi sono off er�  da 
Servi4Mepa non su abbonamento 

annuale, ma con compenso richie-
sto solo per le gare istruite a cui le 
aziende intendono partecipare: nel 
caso di gara aggiudicata, l’azienda 
si preoccupa anche di monitorare 
l’avvenuta consegna dei beni e il 
pagamento della fornitura, facen-
dosi carico dell’intero iter procedu-
rale e non solo della segnalazione 
iniziale. Servi4Mepa è ormai una 
realtà ben radicata in Sicilia da oltre 
10 anni e le aziende che intendono 
avviare o incrementare un core 
business con le Pubbliche Ammini-
strazioni vi si affi  dano con fi ducia.  

SGA Geologia
Progetti e soluzioni su misura
C’è un lavoro invisibile dietro la re-
alizzazione di opere edili pubbliche 
e private che previene conseguen-
ze troppo impa� an�  su terreni a 
elevato rischio geomorfologico: è 
quello di cui si occupa SGA Geolo-
gia nell’Ogliastra, lo studio di pro-
ge� azione di Simone G. Asoni spe-
cializzato in geologia, geotecnica, 
ingegneria geologica e valutazione 
e ges� one del rischio geologico e 
geomorfologico. Dopo la laurea 
all’università di Cagliari e il master 
in Engineering Geology nel Regno 
Unito, Asoni ha svolto un periodo 
di formazione sia all’estero (Regno 
Unito e Australia) sia in Italia pren-
dendo parte alla proge� azione e 
supervisione di opere so� erranee 
come Crossrail (Londra), Riad Me-
tro Project (Riad), Julius Nyerere 
Hydropower Plant and Dam (Tan-
zania), SNOWY 2.0 (Australia). For-
te di queste esperienze, Asoni ha 
fa� o rientro nella sua terra natale 
in Sardegna, per off rire servizi di 
consulenza geologica-ambienta-
le nel territorio regionale. Nasce 
così il suo studio, a�  vo dal 2022 
e che vanta collaborazioni in tu� a 
l’isola per proge�   priva�  e pubbli-
ci di vario � po, compresi incarichi 
per comuni o en�  regionali: dalle 
infrastru� ure agli studi di compa-
� bilità ambientale per l’esecuzione 
di lavori in terreni ad alto rischio 
geomorfologico. Al di là dell’a�  -
vità di modellazione geologica e 
geotecnica da lui curata, Asoni of-
fre al cliente il pacche� o completo 
della proge� azione grazie anche 
alla collaborazione con terzi. «Nel-
la mia carriera all’estero e in Italia 
mi sono sempre occupato di lavori 
infrastru� urali so� erranei, ma ri-
entrare in Sardegna e me� ere a di-
sposizione le mie conoscenze nello 
sviluppo di proge�   locali mi ha

permesso di tornare alle origini dei 
miei studi da proge�  sta geologo 
sempre con una viva passione per 
la materia e una maggiore a� en-
zione alle dinamiche evolu� ve del 
territorio» aff erma Asoni. Nello 
specifi co i servizi off er�  sono pro-
ge�   in:
- Pianifi cazione e supervisione di 
can� eri geognos� ci;
- Sviluppo di modelli geologici, ge-
omeccanici e geotecnici del so� o-
suolo;
- Idrogeologia e ambiente con 
consulenza in materia di uso del-
la risorsa idrica e proge� azione di 
sistemi di ges� one, depurazione e 
smal� mento dei refl ui;
- Analisi del rischio geologico e geo-
morfologico con implementazione 
di sistemi di mi� gazione, monito-
raggio e piani di manutenzione.

«Esercitare l’a�  vità di libero pro-
fessionista – conclude Asoni – ri-
chiede aggiornamen�  costan�  sia 
sul piano norma� vo sia su quello 
tecnico allo scopo di conoscere 
e sopra� u� o pianifi care l’a�  vità 
antropica nel territorio per uno 
sviluppo sostenibile. Questo assi-
cura un servizio che ha un costo, 
ma la sua importanza è tale che 
non bisogna lasciarsi ingannare 
dall’off erta al prezzo più basso».

Navigatore pra� co e ingegnere 
navale di grande esperienza, Luca 
Mallus off re consulenze e perizie 
a can� eri, agenzie, assicurazio-
ni, broker e priva�  come libero 
professionista dopo anni di col-
laborazioni con importan�  realtà 
del se� ore quali Riva, Azimut e 
Novamarine. Nel 2023, l’ingegne-
re Mallus ha avviato ad Olbia il 
primo studio tecnico e peritale di 
ingegneria navale nel polo nau� co 
gallurese, in cui lavora anche come 
tecnico qualifi cato RINA occupan-
dosi di cer� fi cazioni e consulenze 
ingegneris� che indipenden�  rela-
� ve a perizie, refi t e proge� azione.

«Me� ermi in proprio è stato un 
passo naturale: volevo portare 
rigore, responsabilità tecnica e 
velocità decisionale al servizio di 
armatori, broker e can� eri. Mol�  
si affi  dano a me per perizie sia sul 
nuovo sia sull’usato anche per più 
di un’imbarcazione, a conferma 
del rapporto di fi ducia e con� nui-
tà che si instaura. Quanto richiesto 
da loro non è solo ges� one buro-
cra� ca, ma autorevolezza tecnica» 
aff erma l’ingegnere. Tra i servizi 
off er�  vi sono perizie pre-acquisto, 
direzione tecnica di refi t complessi, 
sorveglianza sulle nuove costruzio-
ni e cer� fi cazioni RINA. Ogni inca-
rico segue un approccio opera� vo 
concreto, fa� o di report pron� 

Cresciuto nel mondo della naviga-
zione accanto al padre, capitano di 
lungo corso, Giorgio Ferre�   ha fat-
to della sua passione il proprio me-
s� ere qualifi candosi come perito 
nau� co e agente raccomandatario 
mari�  mo a Cagliari. Affi  ancato da 
un team di professionis� , in grado 
di aff rontare molteplici proble-
ma� che, Giorgio Ferre�   off re un 
servizio completo ai propri clien-
� , a par� re dall’acquisizione della 
patente nau� ca, grazie alla colla-
borazione con la scuola nau� ca 
Altair, azienda storica di famiglia. 

Tra le a�  vità più richieste spiccano 
quelle peritali e di consulenza tec-
nica, u� le a individuare eventuali 
vizi dell’imbarcazione, perizie as-
sicura� ve e commerciali in fase di 
pre-acquisto, pra� che nau� che e 
management di imbarcazioni per 
armatori che hanno l’ormeggio in 
Sardegna. Il team di Giorgio Fer-
re�   assiste i clien�  dalla vendita 
dell’imbarcazione alla sua manu-
tenzione ordinaria e straordinaria, 
occupandosi di invernaggio, con-
trollo periodico, preparazione della 
barca per la stagione, assistenza 
logis� ca e tecnica. La presenza sui 
più importan�  network del se� ore 
nau� co e la collaborazione con i 
principali broker e operatori inter-
nazionali, nonché l’essere offi  cial 
dealer per la Sardegna dei marchi 
Hanse e Dehler, consente a Giorgio 
Ferre�   di ges� re la compravendi-
ta di imbarcazioni nuove e usate, 
sempre previa accurata consu-
lenza peritale, per esigenze sia 
professionali che personali. Potrà 
essere lo stesso team a occuparsi 
della consegna dell’unità nau� ca 
acquistata, gestendo trasferimen-
�  a par� re dal check completo 
della barca, degli strumen�  e del-
le dotazioni di sicurezza, che nel 
caso in cui non fossero presen�  a 
bordo potrebbero essere reperite.

se� ore farmaceu� co sta vivendo 
una trasformazione, con le far-
macie che non si limitano più alla 
semplice dispensazione di farma-
ci, ma si trasformano in centri di 
consulenza e benessere. La salute 
del paziente è al centro di ogni ser-
vizio, con un crescente interesse 
per la bellezza e la cura del corpo.
Oggi, molte farmacie stanno in-
tegrando tra� amen�  di este� ca 
avanzata, come il ringiovanimento 
del viso, il rimodellamento del cor-
po e la depilazione laser. Accanto 
a ques�  tra� amen� , un’a� enzio-
ne par� colare è riservata alla cura 
della pelle, con una vasta gamma di 
prodo�   dermocosme� ci e integra-
tori naturali, seleziona�  per rispon-
dere alle specifi che esigenze di ogni 
cliente. I farmacis� , ormai esper�  
anche nel se� ore beauty, forni-
scono consulenze personalizzate, 
combinando competenza scien-
� fi ca e a� enzione alla bellezza.

Attività forense
Professionalità, dedizione ed impegno
Fin da bambina, Rachele Scandura 
col� va la passione per libri e fi lm 
polizieschi e thriller, storie che 
hanno poi certamente infl uenzato 
le scelte professionali. Non a caso 
ha studiato giurisprudenza a Cata-
nia, con il determinato obie�  vo 
di diventare avvocato penalista.

Il suo percorso universitario è sta-
to coerente: gli insegnamen�  op-
zionali risultano perfe� amente 
allinea�  alle sue aspirazioni, come 
per criminologia. Di quegli anni di 
formazione, ricorda con piacere 
la professoressa Calissi, la quale 
introdusse un corso di “incen� -
vazione dida�  ca” per avvicinare 
gli studen�  alla pra� ca a� raver-
so la disamina delle sentenze.

Esercita presso il foro di Catania, 
dove svolge con dedizione la pro-
fessione forense. È abilitata al pa-
trocinio dinanzi al Tribunale per i 
minorenni, è abilitata come curato-
re speciale di minore e opera anche 
nel campo del gratuito patrocinio. 
Dal 2021 è inoltre avvocato cassa-
zionista, un traguardo che tes� mo-
nia l’esperienza acquisita. Si occu-
pa in par� colare di rea�  di violenza 
di genere, rea�  contro la persona, 
minori, rea�  associa� vi e criminali-
tà organizzata. È cultrice universita-
ria in criminologia presso l’univer-
sità Unipegaso e tutor universitaria 
in diversi atenei, tra cui Catania, 
Trento, Benevento e l’Università 
Europea di Criminologia di Malta.

Rachele Scandura conferma com-
petenza e impegno collaborando 
con diversi centri an� violenza, tra 
cui “Il Bucaneve” di Acireale, con 
case ad indirizzo prote� o e con la 
“Comunità Madonna della Tenda”. 
Quest’ul� ma, grazie al lavoro di suor 
Rosalba e suor Alfonsina, ges� sce 

oggi case a indirizzo prote� o de-
dicate all’accoglienza di donne e 
minori vi�  me di violenza. È vice-
presidente dell’associazione no 
profi t “Fratello Maggiore 3”, realtà 
impegnata nella tutela dei minori 
aven�  ad ogge� o rea�  di violenza 
quali pedofi lia, pedopornografi a, 
revenge porn e cyber bullismo.

Tanto impegno è evidente anche 
nell’approccio che l’avvocato Scan-
dura ha con i suoi assis� � . I casi 
delica�  di cui si occupa richiedo-
no ta� o, sensibilità ed empa� a, 
con una par� colare a� enzione ai 
risvol�  psicologici che gravano su 
donne e minori vi�  me di violenza. 

Prima ancora di delineare una stra-
tegia difensiva, il suo primo obiet-
� vo è quello di off rire sostegno e 
rassicurazione a chi si affi  da a lei.

Giorgio Ferretti
Consulenza nautica in ogni frangente

INFORMAZIONE PROMOZIONALE

Studio Luca Mallus  
Ingegneria navale in Costa Smeralda

Consulenza tra mare 
e territorio 

Perizie, vendita, 
garanzie e fi ducia 
del cliente

all’uso, liste lavori chiare e indicazioni 
concrete che perme� ono di prendere 
decisioni rapide a tutela dell’inves� men-
to. «Il focus del mio lavoro – dichiara 
Mallus - è la consulenza tecnica ad alto 
impa� o decisionale, maturata a� raver-
so anni di perizie e interven�  sul campo.

Una scelta sbagliata può costare tempo 
e denaro e comprome� ere la sicurezza: 
il mio ruolo è guidare l’armatore verso la 
scelta migliore per la sua imbarcazione».

Prevenire per godersi la navigazione in serenità

«Il vero valore del mio intervento è prevenire gli errori prima che diven� no pro-
blemi. In questo mes� ere, il successo si misura in ciò che non succede, grazie a un 
controllo fa� o al momento giusto. Il vero lusso non è ciò che si vede, ma la sicu-
rezza di tu� o ciò che sta so� o la linea di galleggiamento. Il mio lavoro è togliere il 
peso tecnico dalle spalle dell’armatore e trasformare l’incertezza in serenità, così 
da godersi a pieno la propria imbarcazione» conclude Mallus.

Giorgio Ferre�   vende barche 
nuove e usate da oltre 30 anni 
instaurando con i suoi clien�  un 
vero rapporto di fi ducia; in en-
trambi i casi l’acquirente compie 
una scelta importante nell’acquisi-
re un bene che farà parte della sua 
vita e sarà condiviso con le perso-
ne care. Le perizie garan� scono 
che non ci siano sorprese spiace-
voli ma solo grande soddisfazione.


